Checkliste zur Grundung eines
Dropshipping-Unternehmens

Geschaftsidee und Marktanalyse

[J Produktauswahl: Finde ein Produkt oder eine Produktlinie, die du
verkaufen mochtest.

[J Wettbewerbsanalyse: Wer sind deine Hauptkonkurrenten und was bieten
sie an?

[J Zielgruppenanalyse: Wer sind deine idealen Kunden und was sind ihre
Bediirfnisse und Wiinsche?

Budget Einschatzung: Minimal (kostenlos - Eigenrecherche), Mittel (€50 - €100
fuir Marktforschungstools), High-End (€200 - €500 fiir professionelle
Marktforschung Dienste)

Lieferanten und Logistik

[J Lieferantensuche: Finde zuverladssige Lieferanten, die gute Qualitat liefern
und zu deinem Produkt passen.

[J Preisverhandlungen: Verhandele die besten Preise und
Lieferbedingungen.

[J Logistikplanung: Plane, wie Bestellungen verarbeitet und versendet
werden.

Budget Einschatzung: Minimal (kostenlos - Eigenrecherche), Mittel (€50 - €200
fur Lieferanten Suchdienste), High-End (€500 - €1.000 fiir professionelle
Beschaffungsdienstleistungen)



Online-Shop-Erstellung

[J Plattform Auswahl: Entscheide, ob du einen eigenen Webshop erstellen
oder eine E-Commerce-Plattform nutzen mochtest.

[J Shop-Design: Gestalte deinen Shop ansprechend und benutzerfreundlich.

[J Produktbeschreibungen und -bilder: Erstelle ansprechende
Produktbeschreibungen und stelle hochwertige Bilder bereit.

[J Zahlungs- und Versandoptionen: Richte verschiedene Zahlungsoptionen
ein und plane deine Versand Strategie.

Budget Einschatzung: Minimal (€20 - €30 fiir Basis-Webhosting), Mittel (€200 -
€500 fur Premium-Webhosting und -Design), High-End (€1.000 - €50.000 fiir
professionelles Webdesign und benutzerdefinierte Funktionen)

Marketing und Kundenservice

[J SEO: Optimiere deinen Shop fiir Suchmaschinen.

[J Social-Media-Marketing: Erstelle Profile auf den relevanten
Social-Media-Plattformen und plane regelmaRige Beitrage.

[J E-Mail-Marketing: Richte eine E-Mail-Liste ein und plane regelmafige
Newsletter.

[J Kundenservice: Plane, wie du Anfragen und Beschwerden von Kunden
bearbeitest.

Budget Einschatzung: Minimal (kostenlos - Eigenleistung), Mittel (€100 - €500
fuir Marketingtools und -dienstleistungen), High-End (€500 - €2.000 fir
professionelle Marketing- und Kundenservice Dienste)

Rechtliche Aspekte

[ Versicherungen: Uberlege, welche Versicherungen fiir dein Business
sinnvoll sind.

[J Steuern: Informiere dich iiber die steuerlichen Verpflichtungen, die mit
deinem Geschaft verbunden sind.

Budget Einschatzung: Minimal (kostenlos - Eigenrecherche), Mittel (€100 - €300
fur rechtliche Vorlagen und Beratung), High-End (€500 - €1.000 fiir
professionelle Rechtsberatung und -dienstleistungen)



Geschaftsbetrieb und Wachstum

[J Performance-Monitoring: Setze Systeme auf, um den Erfolg deines
Geschafts zu messen und anzupassen.

[J Skalierung: Plane, wie du dein Geschaft mit der Zeit erweitern und
wachsen lassen kannst.

Budget Einschatzung: Minimal (kostenlos - Eigenleistung), Mittel (€50 - €200 fir
Business-Intelligence-Tools), High-End (€200 - €500 fiir professionelle Beratung
und fortgeschrittene Analyse-Tools)

Minimalbudget

Mit einem Minimalbudget versuchst du, so viele Kosten wie mdéglich zu sparen,
indem du die meiste Arbeit selbst erledigst. Du musst dich auf kostenfreie oder
giinstige Tools und Dienstleistungen verlassen und viel Zeit und Miihe in die
Recherche und Umsetzung investieren. Fir die Griindung eines
Dropshipping-Geschéafts kann das Minimalbudget zwischen €100 und €500
liegen.

Mittleres Budget

Mit einem mittleren Budget kannst du einige professionelle Tools und
Dienstleistungen in Anspruch nehmen, um dein Geschaft zu starten und zu
betreiben. Du kannst in besseres Webdesign, professionelle
Marketingdienstleistungen und fortgeschrittene Analysetools investieren. Fir
die Griindung eines Dropshipping-Geschafts kann das mittlere Budget zwischen
€1.000 und €3.000 liegen.

High-End-Budget

Mit einem High-End-Budget kannst du das volle Spektrum an professionellen
Dienstleistungen und hochwertigen Tools nutzen. Du kannst in professionelles
Webdesign, umfassende Marketingdienstleistungen, hochwertige
Business-Intelligence-Tools und professionelle Rechts- und Finanzberatung
investieren. Fir die Grindung eines Dropshipping-Geschafts kann das
High-End-Budget zwischen €5.000 und €20.000 oder mehr liegen.



